
客户案例:
SAP成长型企业社区线上营销项目



项目介绍

     SAP成长型企业社区是SAP专为中国成长型中小企业提供资源和服务的平台,整合了SAP行业解决
方案,市场活动,客户案例等内容,SAP为中小型企业打造的业务管理软件涵盖了云 ERP、HR、商务及
分析等企业套件。SAP每月会举办4-6次线上专题讲座, 直播课堂。全年吸引万余家中小企业参与线
上活动。

      从2015年开始,北京逸飞神希科技有限公司成为了SAP成长型企业社区线上营销项目的数据服务
商(全面合作伙伴)。每月推荐二三百家成长型企业参与线上课堂。高质量的客户受众赢得了SAP市场
部门的认可。



项目内容

      北京逸飞神希科技有限公司主要为SAP提供大数据精准营销,客户邀约,网络会议平台服务.

ü 目标受众

      年销售额3-20亿的成长型企业

      企业员工人数500人以上.

ü 重点行业：

      制造业(装备，工业机械，工业设备，装配部件，金属加工，电子高科技，汽车整车及零部件，轨道
交通，航空航天等), 零售 ,消费品, 专业服务业

ü 目标群体

      C-level: CEO，CIO，COO ,VP(占25%)

      生产制造总监/经理，营运总监/经理 , 采购供应链总监/经理, HR总监/经理(占30%)

      信息化主管 (占45%)

      



项目流程

I. 精准客户筛选

II. eDM制作

III. 电子邀请函发送 

IV. 电话跟进回访

V. 收集注册   

    



平台工具

北京逸飞 的网络会议平台选择稳定性,成熟度较好的263展视互动产品.最高接入过
200人同时上线参加会议.平台支持视频录制,剪辑,点播回访.    

 



数据报告

n 以下为2018年度SAP线上营销项目北京逸飞渠道的各项数据指标.(数据来自
SAP市场部门反馈及北京逸飞内部数据统计)

      

      

      

      

      

      

    

推广渠道 客户覆盖数量 发送email数 email打开数 打开率 点击数 点击率 注册数 参会数 参会率 产生商机 商机转化率

Email 237600 318450 142692 44.81% 35478 24.86% 2386 1475 61.83% 179个 12.16%



项目成果

从2015至2019年度,由北京逸飞执行的SAP成长型企业社区线上营销项目共

Ø 覆盖制造业受众280000多人次; 消费品受众27000多人次;零售业受众11000多人次

Ø 获得客户主动注册信息6300余条

Ø 参与线上会议客户4100多人次

Ø 帮助SAP产出商机420条




